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Rentabilizar a atividade como motorista
nas plataformas Uber e Bolt em Portugal
pode ser alcançado através de
estratégias que visem otimizar os
ganhos e melhorar a eficiência.
Conheça algumas sugestões para
aumentar a rentabilidade da sua
atividade
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1
Otimização de Rotas

Utilize aplicações de
navegação para
encontrar rotas mais
eficientes, poupando
tempo e combustível.

Evite trânsito intenso
e horas de ponta (se
possível)



2
Conheça as Tarifas e
Horários Lucrativos

Tire partido dos períodos de
maior procura para aumentar
a oferta e conseguir tarifas
mais lucrativas.

Identifique os dias e horários
em que a procura é maior
para focar o seu horário de
trabalho nesses momentos.



3
Ofereça um Excelente
Atendimento ao Cliente

Mantenha uma postura
profissional e amigável
com os passageiros.
Ofereça água, doces,
ter carregadores para
telemóveis ou outros
pequenos agrados para
criar uma experiência
mais agradável para o
cliente.



4
Conheça a Cidade e os
Eventos

Esteja atualizado sobre
eventos, festivais ou
conferências na cidade para
aproveitar o aumento procura
de transporte.
Ofereça-se para transportar
grupos de pessoas para esses
eventos (RNAVT ou RNAAT)



5
Manutenção e apresentação
da(s) viatura(s)

Faça a manutenção regular
dos seus veículos para garantir
um bom desempenho e
economia de combustível.

Mantenha o veículo limpo e
bem cuidado para criar uma
boa impressão nos
passageiros.



Estabeleça parcerias com
restaurantes, hotéis ou
empresas locais para
oferecer descontos especiais
aos seus passageiros, criando
uma relação benéfica para
ambas as partes.

Necessário registo no RNAVT,
RNAAT

6
Parcerias e Promoções:



7
Diversifique a Oferta
de Serviços

Ofereça diferentes tipos de
veículos, como carros mais
luxuosos para serviços
premium ou veículos
maiores para grupos
maiores, para atender a
diferentes necessidades



8
Avalie as Taxas de Comissão

Compare as taxas de
comissão entre
diferentes plataformas
e escolha a que oferece
uma comissão mais
vantajosa para os
motoristas.



Mantenha um registo
detalhado de despesas
relacionadas à atividade,
como combustível,
seguros, manutenção e
taxas de plataforma. 

Isso ajudará a otimizar os
custos, sem prejudicar a
segurança dos seus
passageiros

9
Controlo de Despesas



10
Apoio Profissional na área
de Seguros

No âmbito dos seguros usufrua
do apoio da Aktion Seguros:

Plataforma www.tvdes.pt
Apoio na gestão de sinistros
Apoio na obtenção de
documentação
2 espaço de atendimento
presencial
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